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WAHANIA CYKLICZNE NA RYNKU ZYWCA
WIEPRZOWEGO NA SWIECIE I W WYBRANYCH
KRAJACH?

Abstrakt. Gtownym celem publikacji jest zbadanie tendencji na rynku zywca wieprzowe-
go w skali globalnej i wybranych krajach w latach 1991-2010. Podjgto probg okreslenia
zbieznosci i rozbieznosci cyklu $winskiego migdzy krajami oraz wskazano na przyczy-
ny zrdéznicowania wahan podazy i/lub cen surowca. Na podstawie kwerendy zréodlowej
stwierdzono, iz pierwotnym czynnikiem fluktuacji produkcji i cen migsa wieprzowego byta
spontaniczna reakcja producentow trzody na zmiang optacalnosci chowu, determinowana
przez relacjg cen pasz do cen skupu zywca. Wskazano, iz przyczyna wahan jest brak in-
formacji rynkowej prowadzacy do niepewnosci, a podstawowym problemem jest zdolnos¢
gospodarstw rolnych do przewidywania przysztych warunkow rynkowych i w odpowiedzi
wdrazania odpowiednich dzialan. Zaprezentowane wyniki analizy empirycznej dotycza lat
1991-2010 i obejmuja kraje, ktoére maja najwigkszy udzial w produkcji migsa wieprzowego
lub sa znaczacym eksporterem surowca, tj. Chiny, USA, Kanadg, Brazylig, Rosjg, kraje UE
(w tym przede wszystkim Niemcy, Francje, Hiszpanig, Danig, Holandig, Polskg). Rezultatem
przeprowadzonych badan sa m.in. nastgpujace konkluzje: 1) procesy liberalizacji handlu
i rozwoju wspolpracy migdzynarodowej nie doprowadzity do zbieznosci wahan cyklicznych
podazy trzody chlewnej; sa one odmienne dla badanych krajow i ksztattuja si¢ pod wpty-
wem lokalnych uwarunkowan, zwiazanych z popytem na migso, zasobami produkcyjnymi
gospodarstw rolnych i rozwigzaniami instytucjonalnymi; 2) w przeciwienstwie do podazy,
w przypadku cen zywca wieprzowego zidentyfikowano duza zbiezno$¢ w ich ksztattowaniu
sig; 3) dowiedziono tez, ze zwigkszenie wymiany handlowej i integracji gospodarczej migdzy
wybranymi krajami sprzyja ujednoliceniu przebiegu cyklu swinskiego w zakresie zmian cen.

Stowa kluczowe: rynek zywca wieprzowego, wahania cykliczne, podaz, ceny, synchroni-
zacja, skala globalna
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WPROWADZENIE

W rozwinigtej gospodarce rynkowej znajomos¢ ksztattowania si¢ wahan ko-
niunkturalnych jest niezbgdna do prowadzenia dziatalnosci gospodarczej. Stuzy
ona zarowno prowadzonej polityce ekonomicznej rzadu, jak i formutowaniu stra-
tegii dziatania réznych podmiotéw gospodarczych — przedsigbiorstw, bankow,
instytucji finansowych itp. Szczegdlnego znaczenia nabiera analiza koniunktury
w rolnictwie z uwagi na specyficzne cechy tego sektora, m.in. wtasciwosci czyn-
nika ziemi oraz wpltyw uwarunkowan przyrodniczo-klimatycznych na wyniki
produkcyjne. Powoduje to, Ze o biezacej sytuacji w rolnictwie decyduja zaréwno
mozliwe do przewidzenia czynniki, jak i wahania przypadkowe, ktore zakldcaja
funkcjonowanie rynku.

Niestabilno$¢ koniunktury stanowi dla ekonomistéw rolnictwa gtéwny powod,
a zarazem usprawiedliwienie podejmowanych dziatan interwencyjnych. Pierwsze
teorie zaklocen funkcjonowania rynku szukaty w czynnikach zewngtrznych zwiaza-
nych z uwarunkowaniami przyrodniczymi. Takie cykle beda jednak prawdopodobnie
zanikad, jesli nie nastapi stymulacja pod wptywem kolejnego czynnika zewngtrzne-
go. Tak wigc dopiero kombinacja systematycznych i losowych impulsow stanowi
o ciaglosci cyklu. Owa ciaglos¢ jest wlasciwoscia, ktora sprawia, ze cykle tego
rodzaju postrzegane moga by¢ jak cykle naturalne. P6zniejsze badania zaktadaty
wystepowanie wewngtrznego mechanizmu, ktory prowadzit do fluktuacji zmiennych
makroekonomicznych. Przyktadowo, zgodnie z koncepcja Newbery’ego i Stiglitza
[1981], jesli rolnicy daza do ograniczania ryzyka, a sam rynek jest nickompletny
pod wzgledem informacji, wtedy konkurencja na nim prowadzi do nieefektywnej
alokacji zasobow. Jednakze przedstawiona koncepcja zaktada ujecie statyczne i abs-
trahuje od roli procesow dostosowawczych. Alternatywna analiza Cochrane’a [1958]
opiera si¢ na modelu pajeczyny i ktadzie nacisk na biologiczny charakter produkcji
rolniczej. Jednak pomimo prowadzonych od wielu lat studiow do tej pory nie udato
si¢ wypracowac spojnej koncepcji okreslajacej czynniki i charakter cyklicznos$ci
na rynkach rolnych. Nie do konca znane sa takze zwiazki wahan koniunkturalnych
w rolnictwie z wahaniami w catej gospodarce, chociaz najcz¢sciej podkresla sig
antycykliczne wtasciwos$ci sektora rolnego.

Swoistym mechanizmem wahan koniunkturalnych charakteryzuje si¢ sektor trzody
chlewnej. Ze wzgledu na charakter zmian podstawowych wielko$ci ekonomicznych,
takich jak podaz, popyt, ceny, fluktuacje na rynku wieprzowiny byty przedmiotem
wielu badan i analiz i doczekaty si¢ wlasnej nazwy — ,,cykl §winski”. Jego istota jest
to, ze optacalno$¢ produkcji zwierzat i zwiazane z nig zmiany wielko$ci realnych
spowodowane sa sytuacja na rynku zb6z. Wielko$¢ zbiorow ksztattuje ceny zb6z
1 wptywa na relacj¢ cen skupu zywca do cen pasz. Ta relacja brana jest pod uwage
przez producentdw zywca przy podejmowaniu decyzji o wielko$ci produkcji. Zbiory
zb6z sa nieregularne, stad podaz trzody charakteryzuja okresowe wahania. Przy
wzglednie statym popycie na migso wieprzowe prowadzi to do wahan cen skupu
zywca 1 zmian optacalno$ci produkcji.

W artykule zostana przedstawione wyniki i wnioski z zakonczonych wtasnie ba-
dan w ramach prowadzonego projektu badawczego. Niestety ograniczono$¢ miejsca
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nie pozwoli na szersza prezentacje analiz zrodtowych i badan statystycznych. Praca
stanowi zatem syntetyczny opis uzyskanych przez autorow wynikow, a jej gtownym
celem jest wskazanie tendencji na rynku zywca wieprzowego w skali globalne;j
1 w wybranych krajach w latach 1991-2010.

STAN I PERSPEKTYWY ROZWOJU SEKTORA ZYWCA
WIEPRZOWEGO W SKALI GLOBALNEJ

Do 2008 roku czynnikami ksztattujacymi koniunkturg na rynku zywca wieprzo-
wego byty: wzrost popytu na migso w skali globalnej (chociaz ograniczony w latach
2008-2009 wskutek kryzysu gospodarczego), rozwdj handlu migdzynarodowego
1 zmiana struktury geograficznej eksportu i importu, rosnace koszty produkcji (gtow-
nie pasz) oraz podniesienie wymogow co do jako$ci migsa. Tendencja wzrostowa
produkcji trzody chlewnej dotyczyta gtdwnie tych regionow $wiata, ktore posiadaty
przewage w zakresie kosztow wytwarzania i/lub cen w handlu zagranicznym. Byty to
glownie kraje rozwijajace sig, takie jak: Chiny (wzrost o 28% w okresie 2000-2010),
Brazylia (21%), Rosja (43%)*. W krajach unijnych podaz trzody chlewnej w latach
2000-2010 ustabilizowata si¢ na poziomie okoto 260 min sztuk rocznie (wlicza-
jac nowe kraje cztonkowskie), oscylujac w kolejnych latach wokot tej liczby pod
wplywem zmian optacalnosci chowu. Zwigkszona podaz (tzw. gorka swinska) miata
miejsce w 2002 1 2007 roku, natomiast najwigkszy spadek stada odnotowano w 2004
roku. Od konca 2007 roku produkcja ponownie zaczg¢la spadac, co byto rezultatem
rosnacych cen pasz i spadajacych cen skupu zywca [Stepien 2011, s. 325-329].
W rezultacie w latach 2008—2009 nastapita redukcja liczby ubitych zwierzat o kolejne
kilka procent do poziomu okoto 260 mln sztuk. Dopiero pod koniec tego okresu
odnotowano stopniowa odbudowe stada na skutek wzrostu cen zywca (wywotanego
spadkiem podazy surowca) i poprawy optacalnosci chowu [Flach 2010]. W Stanach
Zjednoczonych w okresie 2000—2010 wzrost produkcji trzody chlewnej ksztattowat
si¢ na poziomie 20%.

W 2010 roku produkcja migsa wieprzowego w skali globalnej przekroczyta nie-
znacznie 100 min ton. Zdecydowanie najwigkszy udziat w podazy mialy Chiny,
ktoére dostarczyty ponad 47% surowca. Kolejne miejsca zajmowaty: Unia Europej-
ska (20,5%), Stany Zjednoczone (9,3%), Brazylia (ponad 3%) i Rosja (ponad 2%).
Jesli chodzi o eksport, to na pierwszej pozycji znalazty si¢ Stany Zjednoczone,
z 35-procentowym udziatem w handlu zagranicznym, Unia Europejska zanotowata
wynik na poziomie 23%?*, a Kanada — 21%. W ostatnim dziesigcioleciu swoj udziat
w $wiatowym rynku podwoita Brazylia. Obecnie eksport tego kraju przekracza 10%
catkowitej sprzedazy. Z kolei najwigkszymi importerami wieprzowiny w ostatnich
latach byly 3 panstwa: Japonia, Rosja i Meksyk. Ogolnie handel zagraniczny migsem

> Ogotem w okresie 2000-2010 wzrost produkcji migsa wieprzowego na swiecie wyniost 21,4%,
w tym w krajach rozwinigtych byl na poziomie 9,4%, a w krajach rozwijajacych sig¢ przekroczyt
30% [dane OECD-FAOQ, strona internetowa http://states.oecd.org].

4 Mimo ostrej konkurencji ze strony USA, Kanady i Brazylii, UE w 2010 roku umocnita swoja
pozycje w eksporcie. Sprzedaz na rynki zagraniczne zwigkszyla si¢ w tym roku $rednio o 15%
w stosunku do 2009 roku. Gtéwnymi odbiorcami surowca byly: Rosja, Hongkong, Japonia, Chiny
i Korea Potudniowa [www.thepigsite.com].
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wieprzowym stanowi niecale 6% produkcji, ale od potowy lat dziewigcdziesiatych
zwigkszyt si¢ Srednio o 3%.

W Unii Europejskiej pogtowie trzody chlewnej wynosi okoto 150 mln sztuk, co
przy wskazniku rotacji stada na poziomie 1,7 daje produkcje zywca wieprzowego
prawie 260 mln sztuk. Najwigkszym producentem zywca wieprzowego pozostaja
od wielu lat Niemcy, a w nastepnej kolejnosci: Hiszpania, Francja, Polska, Dania
i Holandia. Poniewaz wskaznik samowystarczalno$ci wynosi 1,09, wigc Unia Eu-
ropejska jest eksporterem netto migsa wieprzowego. W 2011 roku sprzedata na
rynki zagraniczne 1,9 mln ton migsa, przy imporcie rownym zaledwie 15 tys. ton
[OECD-FAO 2012]. Do najwickszych eksporteréw zaliczaja si¢ kolejno: Dania,
Niemcy, Holandia, Francja i Polska. Dynamiczny wzrost sprzedazy zagranicznej
odnotowaty przede wszystkim Niemcy, ktore jeszcze w latach dziewigédziesiatych
XX wieku mialy wspdtczynnik samowystarczalnosci na poziomie 80%, a obecnie
staly si¢ eksporterem netto wieprzowiny.

W okresie 2010-2019 prognozuje si¢ ponad 20-procentowy wzrost podazy migsa
wieprzowego w skali globalnej. Motorem wzrostu bgda przede wszystkim kraje
rozwijajace si¢ (w tym: Chiny, Brazylia, Rosja, Ukraina), w ktérych osiagnigty
ma by¢ wynik na poziomie 42%. Wyzsza produkcja bgdzie wynikiem zwigkszonej
liczby ludnos$ci, wzrostu zamoznoS$ci i zmiany struktury konsumpcji. Nizsze koszty
produkcji i liberalizacja wymiany handlowej stwarza¢ beda ponadto impuls do
inwestowania kapitatu w tych regionach. Z grupy panstw rozwinigtych najwickszy
przyrost odnotuja Stany Zjednoczone (13,5%). W Unii Europejskiej podaz bedzie
stabilna, podobnie jak spozycie [FAPRI 2010, s. 332-333]. Wedlug szacunkéw zmieni
si¢ natomiast struktura geograficzna handlu §wiatowego. Unia zmniejszy swoj udzial
W wymianie zagranicznej, poniewaz restrykcyjne wymogi dotyczace dobrostanu
zwierzat i srodowiska naturalnego ograniczaja konkurencyjno$¢ unijnych producen-
tow, a sam sektor jest w malym stopniu wspierany w ramach wspolnej polityki rolnej
(na co wplyw maja m.in.: likwidacja interwencyjnego skupu zywca, ograniczony
zakres doptat do prywatnego przechowywania, redukcja subsydiéw eksportowych).
Unia straci przede wszystkim rynki wrazliwe na ceng towaru, tj. biedniejsze kraje
rozwijajace si¢, gdzie naptynie tanszy towar z Ameryki Potudniowej. Natomiast
walka toczy¢ si¢ bedzie o rynki krajow rozwinigtych (Japonia, Korea Potudniowa,
Tajwan, Stany Zjednoczone) oraz wewnatrz Unii, gdzie bardziej ceni si¢ standardy
bezpieczenstwa zywnosci 1 jakos¢ surowca. Korzystnym rozwigzaniem moze oka-
za¢ si¢ wprowadzenie na terenie Wspolnoty obowiazku etykietowania migsa, ktore
trafia do sprzedazy w krajach UES. Na etykiecie znalez¢ musi si¢ informacja o kraju
pochodzenia, co moze mie¢ dla konsumenta znaczenie przy decyzji o zakupie pro-
duktu. Na pierwszej pozycji umocnia si¢ Stany Zjednoczone, wigkszy udzial osiggnie
takze Brazylia, w ktorej nastapi poprawa infrastruktury produkcyjnej i zwigkszy si¢
produktywno$¢ chowu.

Analizujac sytuacje w zakresie cen, przewiduje si¢ ich dynamiczny wzrost dla
wigkszosci surowcow rolnych w okresie 2010-2019. W przeciwienstwie do tego ceny

* Przemyst migsny musi zacza¢ stosowac ten przepis w ciagu trzech lat od zatwierdzenia przez
Parlament Europejski, tj. od 2014 roku. Dla firm zatrudniajacych do 10 osob zastosowany zostanie
okres przejsciowy.
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zywca wieprzowego w ujeciu realnym spadna w obecnej dekadzie nieco ponad 5%
(cho¢ w ujeciu nominalnym nastapi ich wzrost srednio o 20%), pomimo zwigkszo-
nego zapotrzebowania na produkt. Powodem tej sytuacji bedzie dynamiczny wzrost
podazy tego gatunku migsa w krajach Ameryki Potudniowej, Chinach i Rosji. Ten
ostatni kraj, poprzez polityke nastawiong na wzrost samowystarczalno$ci, wywrze
wplyw na §wiatowy bilans handlowy — Rosja do tej pory byta jednym z najwigkszych
importeréw wieprzowiny.

Duzy wplyw na sytuacj¢ unijnego rynku trzody chlewnej, w tym na jego po-
zycj¢ konkurencyjna w skali §wiatowej, maja uregulowania prawne w zakresie
wspolnej polityki rolnej [por. Czyzewski i Stgpien 2011b]. Do konca 2012 roku
sektor musi dostosowac¢ si¢ do nowych wymogoéw zwiazanych z ochrona srodowiska
1 dobrostanem zwierzat (odpowiednio Dyrektywa Rady 2008/1/EC oraz 2001/88/
EC). W pierwszym przypadku chodzi o ograniczenie emisji amoniaku z produkcji
zwierzgeej, w drugim wymogi dotycza chowu loch w grupach oraz powigkszenia
pomieszczen gospodarczych dla prosiat i tucznikoéw. Konieczno$¢ spetnienia restryk-
cyjnych przepisow wiazac si¢ bedzie z pewnoscia z ograniczeniem lub rezygnacja
z produkcji w wielu drobnych gospodarstwach rolnych. Problem dotyczy glownie
nowych panstw cztonkowskich, w ktorych skala produkeji i stopien specjalizacji sa
duzo nizsze anizeli w krajach UE-15. Z jednej strony, jak wskazuja dane, w okresie
2004-2011 pogtowie trzody w nowych panstwach cztonkowskich spadto z 45 do
35 min ton i1 przewiduje si¢ kontynuacj¢ tego trendu w 2012 roku [Flach 2011].
Z drugiej strony konieczno$¢ dostosowania si¢ do unijnych wymogéw wymusi
proces restrukturyzacji gospodarstw trzodowych, prowadzac do unowocze$nienia
sektora, co w dlugiej perspektywie moze skutkowac poprawa konkurencyjnosci.
Duzo w tej mierze zalezy tez od regulacji prawnych w zakresie produktéw gene-
tycznie modyfikowanych. Obecne kryteria w UE co do produkc;ji i stosowania pasz
modyfikowanych genetycznie w Zywieniu zwierzat powoduja, ze koszty chowu
w poréwnaniu z krajami Ameryki Poludniowej lub Stanami Zjednoczonymi sa
duzo wyzsze. Jesli do tego uwzglednimy relatywnie stabsze uwarunkowania natu-
ralne, to nic dziwnego, ze $rednia cena migsa wieprzowego (w 2009 r. na poziomie
1,8 euro za 1 kg miesa, wedtug w.b.c.®) znacznie przewyzsza cen¢ w Brazylii, Stanach
Zjednoczonych czy Kanadzie (odpowiednio: 1,21, 1,291 1,42).

WAHANIA CYKLICZNE NA RYNKU ZYWCA WIEPRZOWEGO
W LATACH 1991-2010’

W latach 1991-2010 stado $win w Unii Europejskiej ogoétem spadto z poziomu
163,2 mln sztuk do 153,2 mln sztuk (tj. 6%), oscylujac w kolejnych latach zgodnie
z teorig cyklu $winskiego. Najwyzszy poziom osiagneto ono w 1993 roku — 166,3 min
sztuk, najnizszy za$ w 2009 roku. Srednie roczne zmiany poglowia wyniosty 1,4%.
Panstwem, ktore odnotowato wzrost poglowia, byta przede wszystkim Hiszpania,
w ktorej eksport w ostatnich dwudziestu latach wzrdst ponad 40-krotnie. Przewaga

¢ w.b.c. — waga bita ciepta, tj. waga po uboju.
’ Badania oparto przede wszystkim na danych z bazy FAO [faostat.fao.org] oraz MFW [www.imf.
org].
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Hiszpanii wynika z relatywnie niskich kosztow chowu, dostepnosci ziemi rolniczej,
nowoczesnych technologii oraz duzej produktywnosci zb6z jako sktadnikow pasz.
Coraz powszechniejsze stajq si¢ rOwniez procesy integracyjne, w ktorych rolg in-
tegratora petni gtdéwnie przemyst paszowy. Z kolei krajem o najwigkszym spadku
liczby zwierzat byta Polska, w ktorej dominuje rolnictwo tradycyjne i niska skala
chowu. W warunkach pogarszania si¢ koniunktury (rosnace ceny pasz, energii, na-
wozow itp.) duza czeg$¢ drobnych producentow wycofata si¢ z chowu towarowego.
Niemcy, ktore w potowie lat dziewig¢édziesiatych ograniczyty poglowie o ponad
20%, stopniowo odbudowuja stado, umacniajac si¢ na pozycji lidera wsrdéd unijnych
producentow trzody chlewnej. Staly si¢ rowniez eksporterem netto wieprzowiny.

W tym samym okresie produkcja migsa wieprzowego w UE wzrosta o 14%. Z ba-
danych krajow w zasadzie tylko Holandia zanotowata wyrazny spadek produkc;ji
(0 20%), jako wynik redukcji pogtowia oraz eksportu zywych zwierzat. W Polsce
spadek produkcji byt duzo mniejszy anizeli liczby zwierzat, a w Niemczech przy
mniejszym stadzie uzyskano istotny wzrost produkcji. Jest to rezultat zwigkszenia
rotacji zwierzat, a w przypadku Niemiec roéwniez importu zywych zwierzat, prze-
znaczonych po6zniej do uboju. Tym, co taczy produkcj¢ migsa z poglowiem, jest
brak korelacji miedzy panstwami w zakresie zmian tych wielko$ci. Mozna zatem
stwierdzié¢, ze procesy liberalizacji handlu i rozwoju wspdlpracy krajow unijnych
nie doprowadzity do zbiezno$ci wahan cyklicznych podazy trzody chlewnej. Sa
one indywidualne dla danego kraju i ksztattuja si¢ pod wptywem lokalnych uwa-
runkowan, zwiazanych z popytem na mig¢so, zasobami produkcyjnymi gospodarstw
rolnych i rozwigzan instytucjonalnych (np. spotdzielczy charakter produkcji w Danii,
procesy integracyjne w Hiszpanii i Niemczech).

W zakresie ksztattowania si¢ cen na rynku zywca wieprzowego w UE wida¢
wyrazne trwajace mniej wigcej 4 lata cykle. Amplituda wahan cen jest duzo wigksza
niz w przypadku podazy — roczne zmiany si¢gaja nawet 30%, podczas gdy te same
zmiany poglowia wynosza maksymalnie 3—4%. Zgodnie z tym, co sugeruje ,,model
pajeczyny”, migdzy cenami a wielko$cia produkcji wystepuje zaleznos¢ odwrotnie
proporcjonalna. Podobna sytuacja wystegpuje takze na poziomie pojedynczych krajow.
Najbardziej ,,modelowy” przebieg cyklu §winskiego (tj. odwrotny kierunek zmian
cen i podazy) zaobserwowano w Polsce, Hiszpanii i Francji, najmniejsza zgodnosé
wystapita w Niemczech. Charakterystyczna jest natomiast duza zbiezno$¢ migdzy
zmianami cen w poszczeg6lnych panstwach. Najwigksza synchronizacja cyklu wy-
stapita w przypadku nastepujacych grup panstw: Francja — Holandia, Niemcy — Ho-
landia, Niemcy — Francja i Francja — Dania, z kolei najmniejsza — migdzy Hiszpania
i Polska. Polska zreszta jest tym krajem, ktory cechuje najnizsza korelacja z innymi
panstwami, co spowodowane jest odmiennym przebiegiem wahan cyklicznych
w pierwszej potowie badanego okresu. Poczawszy od konca lat dziewig¢dziesiatych
kierunki zmian cen zywca wieprzowego w Polsce i w krajach UE staty si¢ bardziej
zbiezne. Wskazuje to na prawidtowo$¢, iz podobne co do kierunku ruchy cen sa
widoczne dla krajow o zintegrowanych lokalnie rynkach.

Jak wykazaty badania, z krajow UE-15 tylko Wielka Brytania, Portugalia i Fin-
landia prezentuja odmienny od reszty panstw przebieg fluktuacji cen. Dowiedziono
tez, ze zwigkszenie wymiany handlowej i integracji gospodarczej migdzy UE-15
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a krajami Europy Srodkowo-Wschodniej sprzyja ujednoliceniu cyklu $winskiego
(w zakresie zmian cen) w tym regionie. Co wigcej, synchronizacja cyklu moze wyste-
powac takze migdzy panstwami niepowiazanymi ze soba gospodarczo. Przyktadem
sa Stany Zjednoczone i Niemcy. Chociaz kraje te nie prowadza ze soba wymiany
handlowej migsem wieprzowym, to kazdy z nich jest znaczacym graczem na rynku
swiatowym (odpowiednio 10% i 5% $wiatowej produkcji wieprzowiny), a jednocze-
$nie eksporterem netto surowca, dlatego znajduje si¢ pod wptywem fluktuacji cen
na rynku §wiatowym, co w sposob posredni determinuje podobny przebieg zmian
cen w obu panstwach. Ponadto poza tendencja do synchronizacji cykli §winskich
w zakresie wahan cen migsa wieprzowego stwierdzono transmisj¢ cen w danym kraju
na ceny w innym panstwie. I tak ceny niemieckie i duniskie zaleza od cen na rynku
w Stanach Zjednoczonych, a ceny w Polsce — od cen niemieckich i dunskich. Co
wigcej, biorac pod uwage lata 1991-2010 transmisja cen jest bardziej wyrazna dla
drugiej potowy badanego okresu (tj. dla lat 2001-2011). Reakcja jest takze silniejsza
dla efektow dtugookresowych w poréwnaniu z efektem biezacym.

Podobnie jak w UE, zmiany poglowia trzody chlewnej w innych krajach na $wiecie
sa bardzo zréznicowane, nawet tak bliskich gospodarczo sasiadow, jak USA i Kanada.
Z jednej strony sa kraje, ktore zwigkszyly w ostatnich dwudziestu latach swoj udziat
w Swiatowej podazy, m.in. Chiny, Brazylia, USA i Filipiny. Z drugiej strony Rosja
i Japonia istotnie ograniczyty stado §win, chociaz w przypadku tego pierwszego
kraju prowadzone sa dzialania rzadu w zakresie zwigkszenia samowystarczalnos$ci
w produkcji zywca wieprzowego. W przypadku zmian cen w skali §wiatowej mozna
zaobserwowaé pewna zbiezno$¢ migdzy panstwami, przede wszystkim w drugiej
potowie badanego okresu (po 2000 roku). Wraz z rozwojem wymiany handlowe;j
wahania cykliczne cen zywca wieprzowego podlegaja synchronizacji i tworza si¢
grupy panstw o podobnym przebiegu fluktuacji. Sa to na przyktad: Dania i Niemcy;
Holandia, Belgia, Francja i Czechy; USA, Kanada i Meksyk. Coraz wigksza synchro-
nizacja wahan cen wystegpuje takze dla Stanow Zjednoczonych i UE (jako catosci).
Sposrod badanych krajow najwigksza zbiezno$¢ ze zmiennos$cia cen w USA dotyczy
Niemiec, Francji i Holandii. Natomiast w przypadku Chin, najwigkszego producenta
migsa wieprzowego, nie odnotowano zbiezno$ci wahan cen z innymi krajami o du-
zym udziale w rynku (w tym ze Stanami Zjednoczonymi, Kanada i krajami UE).

STRATEGIE REDUKCJI RYZYKA WAHAN CEN NA RYNKU ZYWCA
WIEPRZOWEGO W WYBRANYCH KRAJACH

Integracja pozioma i pionowa

Jesli chodzi o integracj¢ pozioma, przestanka tworzenia grup producentow rolnych,
wedtug teorii neoklasycznej, jest niedoskonata struktura rynku rolnego, wyrazajaca
si¢ w dysproporcjach w sile przetargowej (mierzonej mozliwos$cia ksztaltowania
ceny i warunkow transakceji), ktora dysponuja poszczegolne podmioty w kolejnych
etapach tancucha marketingowego. Producenci trzody, najczesciej drobni, stano-
wiac poczatkowe ogniwo tancucha marketingowego, maja ograniczone mozliwosci
oddziatywania na ceny zbytu. Zwiazane jest to nie tylko z odlegtoscia od finalnego
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nabywcy, ale przede wszystkim z niewielka sila ekonomiczna pojedynczych pod-
miotéw, co przyczynia si¢ do ustalania warunkow transakcji bardziej korzystnych
dla silniejszych partnerow, jakimi sa zaktady przetworcze. W przypadku tych dru-
gich mamy na og6t do czynienia z oligopsonem, czyli struktura, w ktorej wystepuje
niewielka liczba kupujacych i gdzie podmioty w pewnym stopniu moga ksztattowaé
ceng [le Vay 1983].

W celu zminimalizowania strat rolnicy podejmuja zatem decyzje o wspolnej pro-
dukcji zywca, poprawiajac swa sit¢ przetargowa (negocjacyjna), uzyskujac lepsze
ceny 1 warunki kontraktu. Ma to szczegolne znaczenie w okresie dekoniunktury na
rynku trzody chlewnej, gdyz nie dopuszcza do tak gwattownych i skokowych spadkow
cen skupu jak w przypadku pojedynczych gospodarstw. Jednoczesnie wspotpraca
w ramach grupy producenckiej prowadzi na ogét do zwigkszenia efektywnosci chowu
(poprzez obnizenie kosztoéw zuzycia maszyn i urzadzen oraz kosztow zaopatrzenia
w $rodki produkcji i dystrybucji, wzrost wydajnosci pracy, poprawe technologii
na skutek dzielenia si¢ wiedza i do§wiadczeniem), dzigki czemu negatywne pod
wzgledem ceny konsekwencje gorki §winskiej sa tagodzone przez obnizanie kosz-
tow. Poza tym dzigki wspotpracy nastgpuje roztozenie ryzyka wahan podazy i cen
na wielu cztonkéw grupy, a przy tym ograniczona zostaje wzajemna konkurencja,
co stuzy uzyskaniu wyzszych cen w skupie.

Tak wigc glownym celem zrzeszania si¢ rolnikow powinno by¢ zwigkszenie sity
negocjacyjnej na rynku i ograniczenie ryzyka poprzez nawiazanie trwalej wspot-
pracy z przetworcami. Zgodnie z ta logika zmienno$¢ cen na rynku, typowa dla
sektora trzody chlewnej, moze stymulowaé rolnikéw do blizszej wspotpracy mig-
dzy soba, a co za tym idzie — do powolywania grup producentéw rolnych. Chodzi
takze o poprawg optacalnosci chowu dzigki nizszym kosztom pozyskania §rodkéw
produkcji i bardziej efektywnemu wykorzystaniu majatku produkcyjnego. Z kolei
dla przetworcy dlugoterminowe umowy z grupami maja w tym przypadku zapewnié
stabilno$¢ dostaw wigkszych partii surowca.

Skala zainteresowania integracja pozioma znacznie rézni si¢ migdzy krajami.
Z jednej strony udziat czterech najwigkszych grup producentéw zywca wieprzowego
w Stanach Zjednoczonych w tacznej sprzedazy surowca sigga az 46%. Jeszcze wyzszy
wskaznik — 59%, wystgpuje w przypadku przetworcow migsa, do ktorych zaliczamy
Smithfield, Tyson, ConAgra i Cargill [Howard 2006]. Z drugiej strony liczba rolnikéw
zrzeszonych w grupach producenckich w Polsce jest nadal mata. Przyktadowo we
wrzesniu 2008 roku rolnicy zrzeszeni (formalnie, wedlug danych MRiRW) w relacji
do rolnikow produkujacych gtownie na rynek stanowili mniej niz 1%, a w przypadku
trzody chlewnej — 0,56% (79 grup). Jako najwigksza barierg tworzenia zwiazkdéw
poziomych rolnicy wymieniali brak zaufania do partneréw grupy oraz ograniczenie
mozliwosci sprzedazy surowcow rolnych poza grupa w przypadku przystapienia
do niej [Prus 2006]. W drugiej potowie 2011 roku w Polsce zarejestrowanych byto
141 trzodowych grup producenckich, w tym 82 w wojewodztwie wielkopolskim
1 17 w kujawsko-pomorskim. W innych wojewddztwach liczba grup wahata si¢ od
2 do 5. Wedtug Zigtary [2012, s. 17] wolne tempo tworzenia grup producenckich to
nie tylko wina samych rolnikow, ale rowniez wyraz niechg¢ci zaktadéw migsnych
do podejmowania trwatej wspotpracy z gospodarstwami trzodowymi. Zaktady wola
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nabywa¢ zywiec od pojedynczych producentdw, wobec ktorych wykorzystuja swoja
sit¢ przetargowa. W potowie 2012 roku we wszystkich grupach zrzeszonych byto
tacznie 24,2 tys. cztonkéw, a w grupach produkujacych zywiec wieprzowy — 4 tys.
cztonkow.

Z kolei integracja pionowa rozwingta si¢ w drugiej potowie XX wieku w krajach
wysokorozwinigtych i ma swoje zrodto w poglebiajacej si¢ rozbieznosci migdzy
rozproszonymi, na ogét drobnymi gospodarstwami rolnymi a skoncentrowanymi
firmami przemystu spozywczego i handlowymi. Definiowana jest jako ciagly transfer
produktu od rolnika do konsumenta lub jako koordynacja kolejnych etapdéw pro-
dukcji pod wzgledem ilosci, jakosci i czasu [Martinez 2002]. Uzytecznych ram do
analizy pionowej koordynacji lancucha dostaw zywnosci, szczegolnie w zakresie
produkcji zwierzgcej, dostarcza teoria kosztow transakcyjnych. Kluczowe zmienne
w tej teorii, charakteryzujace warunki, w jakich przeprowadzane sa transakcje, to
specyfika wlasnos$ci (majatku) oraz poziom niepewnosci na rynku [Klein i in. 1978,
s. 297-326]. W analizie komparatywnej, dotyczacej wyboru stopnia zintegrowa-
nia, podkresla si¢ zdolno$¢ do adaptacji organizacji na rynku oraz stopief kontroli
administracyjnej, ktory wptywa na autonomig¢ podmiotu. Wystgpowanie kosztow
transakcyjnych (np. zwiazanych z niepewnos$cig zbytu towaréw lub niewykorzy-
staniem majatku produkcyjnego) jest przestanka do zawierania kontraktow migdzy
podmiotami, w rezultacie czego nast¢puje ograniczenie ryzyka i zmiana stopnia
specyfiki posiadanej wtasnosci.

Stopien powiazania gospodarstw z rynkiem ma takze istotny wplyw na poziom
uzyskiwanych w skupie cen. Na podstawie badan WODR w Poznaniu® ceny zywca
dla producentdw, ktorzy sprzedawali surowiec bez formalnych umoéw, byly §rednio
okoto 20 gr za 1 kg nizsze niz ceny uzyskiwane przez producentow, ktorzy mieli
podpisane kontrakty, a jesli dodatkowo sprzedaz odbywata si¢ w ramach grupy
producenckiej, to rdéznica siggata prawie 30 gr za 1 kg. Z jednej strony byt to re-
zultat wynegocjowania wyzszych stawek za kilogram migsa, z drugiej premii, jaka
otrzymywali dostawcy (m.in. za umowg kontraktacyjna i wieloletnia wspolpracg).
Podobne wnioski w swojej pracy zawarli Peplinski i inni [2004, s. 96]. Wedtug nich
roznice migdzy cena ze sprzedazy zywca w gospodarstwach niezintegrowanych
z rynkiem, malo wyspecjalizowanych i o niskiej skali chowu a cena uzyskiwana
w gospodarstwach zintegrowanych, specjalistycznych i o wyzszej skali chowu siggac
moga w praktyce ponad 40 gr za 1 kg.

W produkcji zywca wieprzowego przewazaja dwa rozwiazania. W wielu krajach
europejskich, takich jak Niemcy, Holandia, Francja, dominuja transakcje rynkowe
typu spot’, uzupetnione o nieformalne dtugoterminowe porozumienia i kontrakty
marketingowe, okreslajace warunki sprzedazy i zakupu surowca. W innych krajach,
takich jak Stany Zjednoczone'’, Dania czy Hiszpania, pelna pionowa koordynacja

8 Analiza dotyczyla gospodarstw rolnych prowadzacych w latach 2001-2003 rachunkowo$¢
rolna pod nadzorem Wielkopolskiego Osrodka Doradztwa Rolniczego w Poznaniu w ramach
realizacji zadania doradczego ,,Zarzadzanie gospodarstwem rolnym z wykorzystaniem aktualnie
stosowanych narzedzi ekonomicznych”. Proba badawcza objgta w kolejnych latach odpowiednio
186, 172 1 162 gospodarstwa.

° Transakcja spot realizowana jest najpozniej w drugim dniu roboczym od momentu jej zlecenia.

10 Wystarczy podal, ze jeszcze na poczatku lat 90. XX wieku transakcje migsem wieprzowym
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jest szeroko rozwinigta, zastepujac w duzej czgs$ci wolny rynek''. Podobna sytu-
acja wystepuje w Wielkiej Brytanii. W kraju tym integracja pionowa jest obecnie
dominujaca forma organizacyjna w przemysle migsnym. Ta wspotpraca dotyczy
nie tylko producentéw rolnych i przetworcow, ale rozwija sig takze w kierunku
handlu detalicznego z jednej strony i dostawcow $rodkéw do produkeji z drugie;j.
Za gtowny czynnik tego procesu uznaje si¢ zmieniajace si¢ postawy konsumentow
migsa, legislacje w zakresie bezpieczenstwa zywnosciowego oraz kryzysy na rynku
rolnym, zwigzane z chorobami zwierzat.

W ramach koordynacji pionowej wyroznia si¢ dwie formy wspotpracy rolnika
z przetworca: umowe kontraktacyjna Iub pelng integracj¢ pionowa. Umowa kontrak-
tacyjna jest forma skupu oparta na dobrowolnej, dwustronnej umowie migdzy pro-
ducentem rolnym i przedsigbiorstwem skupu lub przedsigbiorstwem przetworczym.
Przyktadem kontraktéw stabilizujacych produkcje gospodarstw rolnych w Stanach
Zjednoczonych sa tzw. kontrakty ubezpieczajace od ryzyka wahan cen. Moga one
przybra¢ posta¢ dwdch rodzajéow umow: cost plus i price window. Pierwsze sa
kontraktami, w ktérych producent zywca otrzymuje ceng rdowna kosztom produk-
cji, obliczong na podstawie przyjetych w negocjacjach kosztow pasz i ewentualnie
innych sktadnikoéw, powigkszong o premig za jako$¢ surowca'?. Taka wycena jest
korzystna dla rolnika w sytuacji niskich cen trzody, natomiast w momencie wysokich
cen zyskuje podmiot skupujacy. Umowy price window z kolei okreslaja przedzial,
w ktorym prawdopodobnie powinny si¢ znalez¢ przyszte ceny rynkowe. Gdy tak si¢
stanie, producent otrzymuje ustalona ceng. Jesli ceny rynkowe znajda si¢ ponizej
lub powyzej uzgodnionego poziomu, to stratg lub zysk dzieli si¢ po potowie migdzy
producentow i skupujacych [Zawadzka 2006b, s. 64—65].

Z kolei w wielu krajach europejskich (np. w Niemczech, Francji, Danii, Austrii,
Hiszpanii, Wloszech) funkcjonuja systemy ustalania cen trzody chlewnej przez
specjalnie powotane do tego organizacje. Ceny te respektowane sg przez obie strony
kontraktu — rolnikéw i1 zaktady przetwoércze — stad nie ma koniecznosci stosowania
w praktyce umoéw obwarowanych wieloma rygorami, w tym ustalania cen dostawy.
Natomiast w Polsce z sytemu kontraktacji korzysta stosunkowo niewielka liczba
producentow rolnych, przy czym, podobnie jak w przypadku integracji poziomej,
zauwazy¢ mozna wzrost zainteresowania ta forma sprzedazy wraz ze wzrostem
powierzchni gospodarstwa'’. Swoista nieche¢ producenta rolnego do umacniania

na wolnym rynku stanowity prawie 90% wszystkich transakcji. W 2005 roku tego typu sprzedaz
stanowita nieco ponad 10%, w ramach kontraktow (formalnych i nieformalnych) odbywalo sig
68% sprzedazy, a poprzez przedsigbiorstwa zintegrowane pionowo —21% [por. Hayenga i in. 1996
oraz Grimes i Plain 2005].

' W Danii w systemie kooperacyjnym produkowanych, ubijanych i przetwarzanych jest facznie
ponad 90% $win, w Stanach Zjednoczonych — ponad 70%.

12 Taki rodzaj kontraktow stosuje na przyklad Animex w stosunku do statych kontrahentow.
W umowie na tucz kontraktowy okresla si¢ tzw. kwotg gwarantowana, uwzgledniajaca koszty
zakupu pasz i prosiat. Jezeli rolnik zaptacit wigcej, wowczas Animex doplaca powstala roznice. Za
maksymalne zuzycie paszy przyjgto 2,8 kg na 1 kg przyrostu.

13 Wedlug badan M. Smiglak i A. Zielinskiej w grupie obszarowej 15-20 ha zaledwie 3%
ankietowanych gospodarstw rolnych sprzedawato swoj towar w ramach systemu kontraktacji,
w grupie obszarowej 20—50 ha wskaznik ten wyniost 13%, a w gospodarstwach najwigkszych (50—
100 ha) az 80% producentow korzystalo z tej formy zbytu, przy czym nalezy podkresli¢, Ze ta grupa
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wspotpracy wynika z tego, ze kontrakty czgsto zawierane sa na korzys$¢ przetworcy,
wobec czego zaangazowanie rolnika jest niewielkie'*. Argumentem podnoszonym
przez rolnikow przeciwko statej wspolpracy jest ponadto utrata autonomii, ktéra
wynika z tego, iz zapisy w umowach okreslajq konkretne dzialania, jakie podejmowac
musi producent rolny (np. stosowanie danej technologii, przyjety sposob zywienia
zwierzat, limit stosowania nawozow i §rodkéw ochrony roslin).

Szczegbdlna role w integracji pionowej odgrywa spotdzielczosé. Traktowana
jest ona jako najbardziej zaawansowana forma koordynacji i oznacza kombinacj¢
roznych etapow procesu produkcji w tej samej firmie. Cecha charakterystycznag jest
kontrola kolejnych ogniw tancucha marketingowego. W tej sytuacji zminimalizo-
wane zostaja straty rolnika wynikajace ze stabej pozycji przetargowej i przejeta
zostaje nadwyzka, ktora w warunkach gospodarki rynkowej wycieka do dziatow
przetworczych!’>. W warunkach braku kapitatu alternatywa do tworzenia wtasnych
ubojni i przetworni przez producentdéw trzody jest udziat (na zasadzie cztonkostwa)
w przedsigbiorstwach typu spotdzielczego. Podziat zysku jest wowczas rekompen-
satg za nizsze ceny zywca. Tego typu system kooperacji jest powszechny w Danii.
Produkcja trzody chlewnej prawie w 90% jest ubijana, przetwarzana i sprzedawana
przez spotdzielnie, bedace wlasnoscia i zarzadzane przez producentéw trzody. Rzeznie
dunskie sa odpowiedzialne za planowanie i koordynacj¢ catego przemystu migsnego.
Dzigki temu sektor jest zdolny do szybkiego reagowania na zmiany [Stadejek 2007,
s. 26-29]. Natomiast dunscy farmerzy zarabiaja nie na zbycie zywych zwierzat, ale
na sprzedazy przetworzonego produktu, przejmujac w ten sposéb marzg posrednika.
Jednoczesnie dzigki relatywnie niskim cenom tusz wieprzowych zdobywaja przewage
na arenie migdzynarodowej. Bardzo dobre wyniki w sprzedazy na rynki zagraniczne sa
rezultatem silnej i dobrze zintegrowanej infrastruktury rolniczej, opartej na wspotpracy
przemystu migsnego z rolnikami'®,

Ubezpieczenia ryzyka wahan cen i transakcje na rynkach terminowych

Zaréwno w teorii, jak i praktyce gospodarczej znane sa przyktady ubezpieczen
na wypadek wahan cenowych, spadku przychodow ze sprzedazy czy dochodow
[Introduction to Risk... 1997]. Najbardziej rozwinigte systemy wystepuja w Stanach

stanowi tylko kilka procent populacji gospodarstw rolnych w Polsce [por. Smiglak i Zielinska
2006, s. 201].

4 Duze koncerny w zamian za gwarancj¢ zbytu oferuja na ogét minimalne ceny za dostarczany
surowiec. Obnizanie cen skupu przez te przedsigbiorstwa prowadzi przy tym do sytuacji, w ktorej
mniejsze zaktady ubojowe dostosowuja swoje stawki do duzych odbiorcow. Taka strategia moze
by¢ przyczyna eliminacji z rynku rodzinnych gospodarstw rolnych, dla ktorych niskie ceny zywca,
przy mniejszej skali produkcji, oznaczaja brak mozliwosci rozwoju.

'S Przyktadem tego typu dziatania jest wykup przez producentow zywca wieprzowego (ponad
750 os6b), zrzeszonych w 27 grupach producenckich, Zaktadow Migsnych Salus w Golince
(wojewodztwo wielkopolskie). W 2011 roku za kwotg 16 mln zI przejeli oni 75% udziatow w tej
firmie. Byl to pierwszy w Polsce przypadek wykupienia zakltadow migsnych przez dostawcow
zZywca.

1 W 2010 roku produkcja migsa wieprzowego w Danii wyniosta 1,97 mln ton, a eksport — 1,99
mln ton (czgs$¢ eksportu to eksport zakupionych za granica zwierzat, czyli reeksport). Eksport migsa
wieprzowego przekroczyt 50% tacznego eksportu artykutow rolnych i 5% eksportu wszystkich
dobr i ustug.
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Zjednoczonych i Kanadzie'”. W USA szczegodlnie interesujace sa ubezpieczenia
ryzyka przychodow na podstawie cen ustalanych na notowaniach gietdowych (tzw.
Group Risk Income Protection — GRIP USA), oferowane dla produktow rolnych
objetych kontraktami terminowymi na Chicago Board of Trade [Rojewski 2008].
Odszkodowania przystuguja ubezpieczonym rolnikom w sytuacji spadku przecigtnych
przychodow dla danego regionu ponizej progu okreslajacego stopien zabezpiecze-
nia [Kang i Mahajan 2006]. Na podobnych zasadach dziatat w latach 1991-1998
kanadyjski program Gross Revenue Insurance Plan (GRIP Canada). Drugi z pro-
graméw oferowanych w Kanadzie w latach 2003-2006 (Canadian Agricultural
Income Stabilization — CAIS, zastapiony w 2007 roku przez AgriStability) zaktadat
funkcjonowanie specjalnego rachunku oszcz¢dnosciowego dla producentéw rolnych,
na ktorym rolnik deponowat okreslong sumg (co najmniej 14% nadwyzki referencyj-
nej, skalkulowanej na zasadzie pigcioletniej $redniej r6znicy migdzy przychodami
1 wydatkami), a rzad doktadat do tego rachunku dodatkowe pieniadze. Wyptata
z rachunku nastgpowata w sytuacji spadku nadwyzki bezposredniej ponizej 70%
nadwyzki referencyjnej [Collier i Skees 2008]. Dziatajq tez programy ubezpieczenio-
we o charakterze lokalnym, a jednym z nich jest uruchomiony w prowincji Quebec
w 1986 roku Assurance Stabilisation des Revenus Agricoles (ASRA). Jego celem
jest zapewnienie rolnikowi wynagrodzenia na poziomie $redniej ptacy w sektorach
pozarolniczych. Podstawa ptatnoséci w tym systemie sa koszty produkcji, szacowane
co piec lat przez agencje rzadowa na podstawie reprezentatywnej grupy gospodarstw.
Wyptaty ruszaja w momencie, kiedy réznica migdzy cena danego surowca rolnego
a kosztami jego produkcji nie pokrywa przecigtnej stawki wygrodzenia parytetowego.

W Europie krajami z najbardziej rozwinigtg oferta systemow ubezpieczeniowych
dla rolnictwa sa: Hiszpania, Austria, Holandia i Niemcy [Czyzewski i Stgpien 2011a].
W innych panstwach, w tym w Polsce, rynek instrumentéw ubezpieczeniowych dla
sektora rolnego jest we wstepnej fazie rozwoju. Ponadto firmy oferujq przede wszyst-
kim ubezpieczenia plonéw od ryzyka pogodowego, brak jest natomiast ubezpieczef
od ryzyka wahan cen czy dochod6éw rolniczych. Dopiero w trakcie negocjacji nad
przyszta perspektywa finansowa WPR na lata 2014-2020 pojawity si¢ propozycje
wprowadzenia instrumentu zarzadzania ryzykiem na wypadek spadku dochodu go-
spodarstwa rolnego (r6znicy migedzy przychodami, wraz ze wsparciem publicznym,
a kosztami dziatalnos$ci), rowniez z powodu zatamania si¢ cen na rynku [Stepien
1 Kutyk 2011, s. 486—491]. Instrument taki (tzw. Income Stabilisation Tool), w formie
funduszu ubezpieczen wzajemnych bytby uruchamiany w sytuacji straty producenta
rolnego na poziomie minimum 30% $redniego rocznego dochodu obliczonego na
podstawie trzech lat wstecz lub pigciu, przy wyeliminowaniu roku o najwyzszym
1 najnizszym dochodzie. Wysoko$¢ odszkodowania stanowi¢ ma 70% poniesione;j
straty [The CAP towards... 2011]. Wedtug szacunkow Komisji Europejskiej na
podstawie historycznych danych o dochodach rolniczych nowy instrument objatby
srednio 20% rolnikéw w UE (w Polsce okoto 10%), a roczne wydatki z tego tytutu

17 Ameryka Ponocna tworzy 58% swiatowego rynku ubezpieczen rolnych, Europa Zachodnia 28%, kraje
azjatyckie 4%, a Ameryka Srodkowa i Potudniowa 3%. Pozostate kraje maja 6-procentowy udziat
w rynku. Sktadki na ubezpieczenia plonéw stanowia 71% wszystkich sktadek na ubezpieczenia
rolne, a w przypadku produkcji zwierzgcej — 12% [por. Belete i Mahul 2007, s. 32].
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siggnetyby 7 mld euro. Najwigkszy udziat w programie miataby Hiszpania i Wlochy
—1,3-1,4 mld euro rocznie, Polska mogtaby liczy¢ na 208 min euro'®.

Natomiast do instrumentéw zarzadzania ryzykiem cenowym na rynku zywca
wieprzowego zaliczy¢ nalezy transakcje terminowe typu forward i futures oraz opcje
towarowe. Generalnie ich funkcja sprowadza si¢ do tego, ze sprzedajacy (w tym
przypadku producent trzody chlewnej) stara si¢ ograniczy¢ ujemny wptyw spadku
cen surowca w przysztosci i tym samym minimalizowac¢ straty. Transakcje terminowe
na rynku rolnym stanowia obecnie kilka procent wszystkich transakcji terminowych
(w 2010 roku byto ich doktadnie 5,2%). Zdecydowanie najwigkszy obrot wystepuje
na rynku papierow wartosciowych (w 2010 roku okoto 60% transakcji), a w dalszej
kolejnosci — na rynku stop procentowych (15%) 1 walutowym (11%). Pod wzgledem
wielkosci obrotu za rynkiem rolnym plasuja si¢ energia i metale, w tym metale szla-
chetne. Natomiast w ramach rynku rolnego najwigkszy udzial stanowia: cukier, soja,
kukurydza, olej palmowy, bawelna i pszenica. Kontrakty na migso wieprzowe sa
mniej popularne, w latach 2009-2010 — jesli chodzi o obroty — byly na 20 miejscu.
W praktyce kontrakty futures i opcje na zywiec wieprzowy badz péttusze wieprzowe
posiadaja w ofercie m.in. gietdy Chicago Mercantile Exchange, International Commo-
dity Exchange w Winnipeg (Kanada) oraz europejska Eurex. Niektore gietdy oferuja
rowniez instrumenty pochodne na indeksy towarowe, uwzgledniajace sektor rolny.
Na przyktad Chicago Board of Trade ma w ofercie kontrakty futures na indeks Dow
Jones UBS! Commodity Index, w ktorego sktad wchodzi m.in. zywiec wieprzowy.
Podobnie New York Board of Trade posiada w ofercie kontrakty futures i opcje na
kontrakty futures wystawione na S&P Commodity Index, w ktorego sktadzie znajduje
si¢ subindeks zywca wieprzowego [Borkowski i in. 2008, s. 123—-125].

W Polsce obrét instrumentami pochodnymi jest nadal niedostatecznie rozwinigty,
a producenci rolni zmuszeni sa odwolywac si¢ do cen terminowych notowanych
na zagranicznych gietdach, m.in. na gietdzie MATIF w Paryzu i BCE (Budapest
Commodity Exchange) w Budapeszcie [Jerzak 2008, s. 250]. Krokiem w kierunku
rozwoju rynku terminowego dla zywca wieprzowego w Polsce byto stworzenie
w 2008 roku Internetowej Gieldy Zywca Wieprzowego®. Celem jej dziatania jest
koncentracja podazy i popytu surowca rzeznego na platformie internetowej oraz
zawieranie transakcji kupna/sprzedazy po cenach rownowagi rynkowej. Uczestnicy
gietdy korzystaja z narzedzia, jakim jest tzw. Towarowa Tabela Ofert. Umozliwia
ona zaréwno ogloszenie oferty, negocjowanie warunkow, jak i w dowolnie wybra-
nym czasie zawarcie transakcji. Gietda tworzy rowniez system przetargdw, gdzie
w wyniku licytacji migdzy wieloma uczestnikami, sprzedajacymi lub kupujacymi
towar ksztattowana jest cena rownowagi rynkowej zywca wieprzowego.

18 Szacunki te jednak oparte sa na danych pochodzacych z systemu rachunkowosci rolnej FADN,
przez co w przypadku Polski moga by¢ one znacznie zanizone.

19 UBS — United Bank of Switzerland, globalna firma finansowa z gtownymi oddziatami w Bazylei
i Zurychu, $wiadczaca ustugi finansowe w ponad 50 krajach na $wiecie.

20 Gielda powstata w maju 2008 roku jako wynik porozumienia miedzy Polskim Zwiazkiem
Hodowcéw i Producentow Trzody Chlewnej ,,Polsus”, Krajowa Rada Izb Rolniczych oraz Spotka
e-WGT S.A., prowadzaca Internetowa Gietdg Rolna, a nalezaca do Warszawskiej Gietdy Towarowej
S.A. Sprzedaz odbywa si¢ w systemie on-line poprzez portal Internetowej Gietdy Rolnej [www.
ewgt.com.pl].
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PODSUMOWANIE

Glownym celem artykutu byto zbadanie tendencji na rynku zywca wieprzowego
w skali globalnej i w wybranych krajach w latach 1991-2010.

W wyniku przeprowadzonych badan empirycznych sformutowano nastgpujace
konkluzje:

1. Najwigkszym producentem zywca wieprzowego sa Chiny, ktore dostarczaja
okoto potowy swiatowej podazy, a w dalszej kolejnosci Unia Europejska (20%), Stany
Zjednoczone (prawie 10%), Brazylia (ponad 3%) i Rosja (ponad 2%). W eksporcie
na pierwszej pozycji znajduja si¢ Stany Zjednoczone, a za nimi Unia Europejska,
Kanada i Brazylia.

2. Na lata 2010-2019 prognozuje si¢ ponad 20-procentowy wzrost podazy migsa
wieprzowego w skali globalnej, przy czym najwigkszy wzrost bgdzie notowany
w krajach rozwijajacych si¢ (w tym Chiny, Brazylia, Rosja i Ukraina).

3. W grupie panstw rozwinig¢tych najwigkszy przyrost odnotuja Stany Zjedno-
czone (ponad 13%), natomiast w UE podaz bedzie stabilna, podobnie jak spozy-
cie. Problemem produkcji wieprzowiny w UE sa restrykcyjne wymogi dotyczace
dobrostanu zwierzat i Srodowiska naturalnego, ograniczajace konkurencyjnosc.
Rownoczeénie sektor jest w matym stopniu wspierany w ramach wspélnej po-
lityki rolnej (na co wptyw maja m.in. likwidacja interwencyjnego skupu zyweca,
ograniczony zakres doptat do prywatnego przechowywania i redukcja subsydiow
eksportowych).

4. W latach 19912010 stado $win w Unii Europejskiej ogoétem spadto z poziomu
163,2 mln sztuk do 153,2 mln sztuk (tj. 0 6%), oscylujac w kolejnych latach zgodnie
z teoria cyklu §winskiego, a $rednie roczne zmiany poglowia wyniosty 1,4%.

5. Produkcja migsa wieprzowego w UE wzrosta w badanym okresie o 14%, jako
rezultat zwigkszenia rotacji zwierzat.

6. Stwierdzono, ze procesy liberalizacji handlu i rozwoju wspotpracy krajow
unijnych nie doprowadzity do zbieznoéci wahan cyklicznych podazy trzody chlewnej
i ze sa one odmienne dla danego kraju i ksztattuja si¢ pod wptywem lokalnych uwa-
runkowan, zwigzanych z popytem na mig¢so, zasobami produkcyjnymi gospodarstw
rolnych i rozwiazaniami instytucjonalnymi.

7. W zakresie ksztattowania si¢ cen na rynku zywca wieprzowego w UE wida¢
wyrazne, trwajace mniej wigcej 4 lata cykle. Amplituda wahan cen jest duzo wigksza
niz w przypadku podazy — roczne zmiany si¢gaja nawet 30%, podczas gdy te same
zmiany poglowia wynosza maksymalnie 3—4%.

8. Zaobserwowano duza zbiezno$¢ pomigdzy zmianami cen w poszczegdlnych
panstwach, przy czym najwigksza synchronizacja cyklu wystapita w przypadku
nastgpujacych grup panstw: Francja — Holandia, Niemcy — Holandia, Niemcy
— Francja 1 Francja — Dania, z kolei najmniejsza zanotowano migdzy Hiszpania
1 Polska.

9. Stwierdzono, ze zwigkszenie wymiany handlowej 1 integracji gospodarczej
miedzy UE-15 a krajami Europy Srodkowo-Wschodniej sprzyja ujednoliceniu cyklu
swinskiego (w zakresie zmian cen) w tym regionie.
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10. Zanotowano transmisj¢ cen w danym kraju na ceny w innym panstwie, tzn.
ze ceny niemieckie 1 dunskie zaleza od cen na rynku w Stanach Zjednoczonych,
a ceny w Polsce — od cen niemieckich i dunskich.

11. Zaobserwowano silniejsza transmisj¢ cen w drugiej polowie badanego okresu
(tj. dla lat 2001-2010) i zarazem stwierdzono, ze reakcja jest silniejsza dla efektow
dlugookresowych w poréwnaniu z efektem biezacym.

12. Podobnie jak w UE zmiany poglowia trzody chlewnej w innych krajach na
$wiecie sa bardzo zréznicowane, nawet tak bliskich gospodarczo sasiadéw jak USA
1 Kanada. Natomiast w przypadku zmian cen w skali $wiatowej mozna zaobserwowaé
pewna zbieznos¢ migdzy panstwami, przede wszystkim w drugiej potowie badanego
okresu (2001-2010).

13. Wraz z rozwojem wymiany handlowej wahania cykliczne cen zywca wieprzo-
wego podlegaja synchronizacji i tworza si¢ grupy panstw o podobnym przebiegu
fluktuacji, jak na przyktad Dania i Niemcy; Holandia, Belgia, Francja i Czechy;
USA, Kanada i Meksyk. Coraz wigksza synchronizacja wahan cen wystgpuje takze
dla Stanéw Zjednoczonych i UE (jako catosci), natomiast w przypadku Chin nie
odnotowano zbieznosci wahan cen z innymi krajami o duzym udziale w rynku (w tym
ze Stanami Zjednoczonymi, Kanada, krajami UE).

Pomimo tendencji do synchronizacji cyklu §winskiego w zakresie zmienno$ci cen
w skali globalnej reakcje producentéw zywca wieprzowego na zmiany koniunktury
sg zréznicowane, co wynika ze stosowanych w poszczegdlnych krajach strategii
redukcji ryzyka wahan cen. I tak sposrod najczesciej stosowanych wymieni¢ mozna
nastgpujace strategie:

— wspolna produkcje zywca wieprzowego w ramach integracji poziome;j, ktéra pro-
wadzi do poprawy sily przetargowej, zwigksza efektywno$¢ chowu oraz rozktada
ryzyko produkcyjne,

— szersze wykorzystywanie umow kontraktacyjnych zabezpieczajacych przed nieko-
rzystng zmiana cen oraz rozw9j spotdzielczych form wspotpracy i udziat rolnika
na zasadzie czlonkostwa w przedsigbiorstwach przetworczych, co pozwala przejac
czes$¢ wartosci dodanej z produkeji gotowych wyrobow migsnych,

— przystapienie do ubezpieczen od ryzyka wahan cen lub dochodéw opartych na
notowaniach gietdowych lub wdrozonych w ramach wspdlnej polityki rolnej UE,
a ponadto zawieranie transakcji typu forward i futures lub opcji towarowych na
rynkach terminowych.
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CYCLICAL FLUCTUATIONS IN THE PORK MARKET
IN THE WORLD AND SELECTED COUNTRIES

Abstract. The main objective of the publication is to examine the trends in the pork market
in the global scale as well as in selected countries in the period 1991-2010. Authors attempt
to identify convergences and divergences in the hog cycle between chosen countries and to
find out the causes of fluctuations in supply and meat prices. On the basis of the literature
overview it was found that the primary factor for fluctuations in hog production and pork
prices was a spontaneous reaction of pig producers to the changes of profitability, that is
determined by the relation of feed prices and livestock prices. Later studies indicated that the
cause of fluctuations in the pork market is the lack of information leading to uncertainty, and
the basic problem is the ability of farms to predict future market conditions and to response
to the changing conditions. The empirical analysis covers the period 1991-2010 and includes
the countries that have the highest share in the production of meat or are a major exporter of
pork meat, such as China, USA, Canada, Brazil, Russia, EU countries (including primarily
Germany, France, Spain, Denmark, Holland, Poland). The results of the study include the
following conclusions: 1. processes of trade liberalization and the development of international
cooperation did not lead to the convergence of cyclical fluctuations in the supply of pigs.
They are individual for each country and are influenced by local conditions, related to the
demand for meat, farm production resources and institutional arrangements; 2. as opposed to
the supply, there is characteristic high convergence in pork meat prices between countries;
3. It was demonstrated that increasing trade and economic integration between the selected
countries leads to the unification of hog cycle for price changes.

Key words: pig market, cyclical fluctuations, supply, prices, synchronization, global scale
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